
情報教材アフィリエイト「無料特典アイディ

ア 30 選」の詳細 

はじめに 

情報教材アフィリエイトを始めたものの、 

「購入者さんに、どんな特典を付ければいいのか分からない」 

「無料特典を作りたいけれど、アイデアが思いつかない」 

「他のアフィリエイターと同じような特典になってしまう」 

このように悩んでいる人は少なくありません。 

情報教材アフィリエイトでは、紹介する商品そのものは同じでも、購入者にどんな「追

加価値」を提供するかによって、あなたから購入する理由を作ることができます。 

ただし、特典は「大量に付ければいい」というものではありません。 

大切なのは、 

「その商品を購入した人が、さらに欲しいと思うものは何か？」 

を考えることです。 

この記事では、情報教材アフィリエイトで活用しやすい無料・購入者向け特典のアイ

デアを 30 個紹介します。 

PDF、チェックリスト、テンプレート、動画、音声、相談サービスなど、初心者でも比較

的作りやすいものを中心にまとめました。 
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1．情報教材アフィリエイトで無料特典が重

要な理由 



情報教材アフィリエイトでは、同じ教材を複数のアフィリエイターが紹介していることが

あります。 

その場合、購入者から見ると、 

「どの人から買っても商品そのものは同じ」 

という状態になります。 

そこで重要になるのが「特典」です。 

たとえば、 

「この教材を購入すると、私が作った実践チェックリストもプレゼントします」 

「購入者限定で、教材の内容を実践するためのテンプレートをお渡しします」 

といった形です。 

特典の役割は、単に商品を豪華に見せることではありません。 

購入後の実践をサポートすること 

も重要な役割です。 

リードマグネットについても、PDF、チェックリスト、テンプレート、動画講座など、受け

取った人が具体的な行動に移しやすい形式が利用されています。 

 

2．「売れる特典」を考える 3 つの基本 

特典を考えるときは、次の 3 点を意識しましょう。 

① 商品そのものと競合しない 

アフィリエイトする教材とまったく同じ内容を特典にする必要はありません。 



むしろ、 

教材＝知識を得るもの 

特典＝知識を実践するもの 

という役割分担を作ると考えやすくなります。 

たとえば「ブログ教材」を紹介するなら、 

教材ではブログの基本を学び、 

特典では、 

• 記事作成チェックリスト 

• キーワード選定シート 

• 記事構成テンプレート 

• 投稿前確認表 

などを提供します。 

 

② すぐに使える 

特典は「情報量が多ければいい」というものではありません。 

むしろ、 

「受け取ったその日に使える」 

ということが重要です。 

たとえば 100 ページの PDF よりも、 

「今日の記事を書くためのチェックリスト」 

のほうが、実践しやすいケースがあります。 

 



③ 購入後の「次の一歩」を助ける 

特典を作るときは、 

「この教材を読んだ後、購入者は何をするのか？」 

を考えてみましょう。 

そこで発生する作業をサポートする特典を作ります。 

この考え方なら、特典のアイデアをかなり出しやすくなります。 

 

3．無料特典アイディア 30 選 

01．初心者向けスタートガイド 

教材を購入したばかりの人向けに、 

「まず何から始めればいいのか」 

をまとめたガイドです。 

例 

• 最初にやること 5 ステップ 

• 初心者が最初の 7 日間でやること 

• 教材を読む順番 

• 実践するときの注意点 

教材の内容が充実しているほど、「結局どこから始めればいいの？」という問題が起

こりやすいため、スタートガイドは使いやすい特典です。 

 



02．チェックリスト 

非常に作りやすい定番特典です。 

例 

「ブログ記事公開前チェックリスト」 

• タイトルを確認したか 

• 誤字脱字を確認したか 

• 見出しを確認したか 

• CTA を設置したか 

• リンクを確認したか 

などを一覧化します。 

「読む特典」ではなく「使う特典」にするのがポイントです。 

 

03．ToDo リスト 

教材の内容を実践するための作業を、順番に並べます。 

例 

「30 日間ブログ実践 ToDo リスト」 

Day1：テーマを決める 

Day2：ターゲットを決める 

Day3：キーワードを探す 

Day4：記事構成を作る 

というように、行動レベルまで落とし込みます。 

 



04．用語集 

初心者向け教材との相性が良い特典です。 

専門用語を、 

「用語 → 意味 → 具体例」 

の順番で簡単に説明します。 

情報教材の初心者は、知らない言葉が出てくるだけで理解が止まってしまうことがあ

ります。 

そこで「初心者用用語集」を用意しておくと、教材を読み進めやすくなります。 

 

05．失敗事例集 

「やってはいけないこと」をまとめる特典です。 

例 

「初心者がやりがちなアフィリエイト失敗 20 選」 

• いきなり商品を売ろうとする 

• ターゲットを決めない 

• 商品説明だけの記事を書く 

• 特典を作りすぎる 

• 読者の悩みを考えない 

など。 

成功方法だけではなく「失敗を避ける方法」を提供することで、実践的な特典にできま

す。 

 



06．成功事例集 

実際の事例を分析したレポートです。 

たとえば、 

「アクセスを集めた記事の構成」 

「反応が取れた SNS 投稿のパターン」 

などを解説します。 

ただし、他人の文章や画像を無断転載するのではなく、利用許諾や引用ルールなど

を守って作成しましょう。 

 

07．まとめ PDF 

教材の内容を「復習用」として簡潔にまとめます。 

ポイントは、教材のコピーを作るのではなく、 

実践に必要な部分だけを抜き出す 

ことです。 

「この PDF を見れば、重要ポイントをすぐ確認できる」 

という位置づけにします。 

 

08．図解・早見表 

文章よりも、図や表で整理したほうが分かりやすい内容をまとめます。 



例 

「ブログ収益化の全体像」 

集客 

↓ 

アクセス 

↓ 

記事 

↓ 

商品紹介 

↓ 

クリック 

↓ 

成約 

このように、複雑な情報を一枚に整理すると実用性が高まります。 

 

09．テンプレート集 

非常に汎用性の高い特典です。 

例 

• 記事構成テンプレート 

• SNS 投稿テンプレート 

• メルマガテンプレート 

• セールス文章テンプレート 

• レビュー記事テンプレート 

購入者が「自分でゼロから作らなくていい」状態を作ることがポイントです。 

 

10．記入式ワークシート 



購入者自身に書き込んでもらうタイプの特典です。 

例 

「アフィリエイト戦略ワークシート」 

• 誰に届ける？ 

• 何を悩んでいる？ 

• どんな商品を紹介する？ 

• どんな悩みを解決する？ 

• どんな記事を書く？ 

などを順番に埋めてもらいます。 

 

11．ブログ記事テンプレート 

ブログアフィリエイトを扱うなら、特に作りやすい特典です。 

たとえば、 

タイトル 

↓ 

読者の悩み 

↓ 

結論 

↓ 

理由 

↓ 

具体例 

↓ 

商品の紹介 

↓ 

行動提案 

という構成をテンプレート化します。 



 

12．SNS 投稿テンプレート 

SNS 集客をしている場合に使いやすい特典です。 

例 

「悩み提示型」 

「○○で悩んでいませんか？」 

↓ 

「実は○○が原因かもしれません」 

↓ 

「私がおすすめする方法は○○です」 

↓ 

「詳しくはこちら」 

というように、投稿の型を用意します。 

 

13．セールス文章テンプレート 

商品紹介を書くのが苦手な人向けです。 

たとえば、 

1. 読者の悩み 

2. 悩みの原因 

3. 解決策 

4. 商品の特徴 



5. 向いている人 

6. 注意点 

7. 行動案内 

という文章構成をテンプレート化します。 

 

14．メルマガテンプレート 

メールマーケティングをする人向けの特典です。 

例 

• 初回登録メール 

• 自己紹介メール 

• 教育メール 

• 商品紹介メール 

• フォローメール 

などを用意します。 

 

15．商品レビュー記事テンプレート 

情報教材アフィリエイトとの相性が良い特典です。 

基本構成 

「この教材はどんな人向け？」 

↓ 

「教材の特徴」 

↓ 



「実際に学べること」 

↓ 

「メリット・注意点」 

↓ 

「おすすめできる人」 

↓ 

「購入前に確認したいこと」 

という構成にします。 

単なる「おすすめです！」ではなく、購入判断に必要な情報を整理することが大切で

す。 

 

16．プロンプト集 

AI を活用するジャンルなら、プロンプト集も特典にできます。 

例 

「ブログ記事作成用プロンプト 30 個」 

「SNS 投稿作成用プロンプト 20 個」 

「商品レビュー作成用プロンプト 10 個」 

など。 

ただし、プロンプトそのものだけでなく、 

「いつ、どのように使うのか」 



まで説明すると実用性が上がります。 

 

17．作業効率化マニュアル 

「作業時間を短くする方法」をまとめます。 

例 

• 情報収集の手順 

• 記事作成の手順 

• SNS 投稿の作り方 

• ファイル管理方法 

• タスク管理方法 

など。 

 

18．ツール・サービス一覧 

初心者が「どのツールを使えばいいの？」と迷わないように、用途別にまとめます。 

例 

用途 ツール例 

画像作成 デザインツール 

文章作成 テキストエディタ・AI 

タスク管理 タスク管理ツール 

アクセス分析 アクセス解析ツール 

紹介するサービスには、アフィリエイトリンクや広告が含まれる場合、その旨を適切に

表示しましょう。 

 



19．おすすめ設定集 

初心者が迷いやすい「初期設定」をまとめます。 

例 

• ブログ初期設定 

• SNS プロフィール設定 

• メール配信設定 

• アクセス解析設定 

「この画面では、この項目を設定する」という形式にすると分かりやすくなります。 

 

20．動画解説 

文章では分かりにくい部分を動画で説明します。 

たとえば、 

「記事の作り方を実際に画面収録する」 

「ツールの操作方法を見せる」 

といった形式です。 

動画は情報量が多くなりやすいので、長時間の動画を一本作るより、 

「1 テーマ 5〜10 分」 

程度に分ける方法もあります。 

 

21．音声解説 



スマートフォンで聞ける音声特典です。 

例 

「通勤中に聞けるアフィリエイト講座」 

「初心者向け 10 分音声講座」 

など。 

文章を読む時間がない人にも届けやすい形式です。 

 

22．ミニ講座 

購入した教材の内容を実践するための「補講」を作ります。 

例 

第 1 回：テーマ選定 

第 2 回：ターゲット設定 

第 3 回：記事作成 

第 4 回：商品紹介 

というような短期講座です。 

 

23．メール講座 

数日間に分けて情報を届けます。 

例 

「7 日間アフィリエイト実践講座」 



1 日目：テーマを決める 

2 日目：ターゲットを決める 

3 日目：商品を選ぶ 

4 日目：記事構成を作る 

5 日目：記事を書く 

6 日目：改善する 

7 日目：次の行動を決める 

という形です。 

 

24．実践課題 

教材を読むだけで終わらないように、「実際にやってみる課題」を用意します。 

たとえば、 

「今日中にターゲットを 1 人設定してください」 

「商品紹介記事のタイトルを 3 つ作ってください」 

など。 

学習から行動につなげる特典です。 

 

25．添削サービス 

自分で作ったものをチェックしてもらえる特典です。 

例 

• ブログ記事添削 

• SNS プロフィール添削 

• 商品レビュー添削 



• メルマガ添削 

ただし、時間がかかるため、人数や回数など提供条件を明確にしておくことが大切で

す。 

 

26．個別相談 

購入者限定で、一定時間の相談を受け付ける方法です。 

「30 分相談」 

「初回 1 回無料相談」 

など、具体的な条件を決めておきます。 

一方で、個別相談は提供者側の負担が大きくなりやすいため、特典を作る前に「何件

まで対応できるか」を考えておきましょう。 

 

27．Q&A 集 

購入者からよく聞かれる質問をまとめます。 

例 

「初心者からよくある質問 30 個」 

• 何から始めればいい？ 

• どの商品を選べばいい？ 

• ブログと SNS はどちらから始める？ 

• どのくらい記事を書けばいい？ 

• 特典は何個必要？ 

など。 



質問が増えてきたら、随時更新していく「育つ特典」にできます。 

 

28．最新情報・アップデート集 

情報教材の弱点の一つが「情報が古くなること」です。 

そこで、 

「最新仕様変更まとめ」 

「最新ツール情報」 

「変更されたルール一覧」 

などを追加特典として提供します。 

更新日を明記しておくと、購入者にも分かりやすくなります。 

 

29．特典の使い方ガイド 

せっかく特典を大量に用意しても、 

「どれから使えばいいの？」 

となってしまっては意味がありません。 

そこで、 

「特典の使い方マップ」 

を作ります。 

例 



最初に読む 

↓ 

①スタートガイド 

次に実践 

↓ 

②チェックリスト 

文章を書く 

↓ 

③テンプレート 

分からない 

↓ 

④Q&A 

もっと実践する 

↓ 

⑤動画講座 

というように、特典を使う順番まで案内します。 

 

30．オリジナル実践マニュアル 

最後におすすめしたいのが、 

「自分だけの実践マニュアル」 

です。 

これは、あなた自身が実践してきた方法をまとめたものです。 

たとえば、 

「私がブログを作るときの手順」 



「私の商品レビューの書き方」 

「私が SNS 投稿を作るときのチェックポイント」 

など。 

他の人が簡単には真似できない「自分の経験」を盛り込めるため、オリジナリティを出

しやすい特典です。 

 

4．特典を組み合わせる方法 

30 個すべてをプレゼントする必要はありません。 

むしろ、関連性のある特典を 3〜5 個程度にまとめたほうが、購入者にとって使いや

すい場合があります。 

例えば「ブログ教材」をアフィリエイトするなら、 

ブログ実践スターターセット 

• ①初心者スタートガイド 

• ②記事作成チェックリスト 

• ③記事構成テンプレート 

• ④キーワード選定ワークシート 

• ⑤公開前チェックリスト 

という組み合わせにします。 

ポイントは、 

「特典○個！」ではなく「購入後に何ができるようになるのか？」 

を考えることです。 

 



5．AI を使って特典を作る方法 

現在は AI を活用することで、特典の企画・構成・文章作成などを効率化できます。 

例えば、次のような流れです。 

STEP1：ターゲットを決める 

「初心者向けブログ教材の購入者」 

など、対象を具体的にします。 

STEP2：購入後の悩みを洗い出す 

「教材は読んだけれど、次に何をすればいいか分からない」 

という問題を見つけます。 

STEP3：悩みを解決する特典を考える 

「30 日間実践チェックリスト」 

を作ると決めます。 

STEP4：AI でたたき台を作る 

AI に、 

「ブログ初心者が 30 日間で記事を公開するためのチェックリストを作ってください」 

などと依頼します。 

STEP5：自分の経験を追加する 

ここが重要です。 

AI が作った一般的な情報だけで終わらせず、 

• 自分の経験 



• 失敗例 

• 実際に使っている方法 

• 独自のチェックポイント 

などを加えます。 

そうすることで、単なる AI 生成コンテンツではなく、自分ならではの特典に近づきま

す。 

 

6．特典を作るときの注意点 

① 数を増やしすぎない 

「豪華特典 50 個！」 

と大量に提供することだけを目的にすると、購入者が使い切れなくなる可能性があり

ます。 

重要なのは数ではなく、 

「購入者の問題をどれだけ解決できるか」 

です。 

 

② アフィリエイト案件の規約を確認する 

案件によっては、特典の付け方やインセンティブに関するルールが設定されている場

合があります。 

実際に過去のアフィリエイト案件でも、紹介方法について禁止事項が設定されていた

例があります。 



そのため、 

「自分の判断では大丈夫だろう」 

と考えず、ASP や広告主が定める最新の規約を確認しましょう。 

 

③ 他人のコンテンツを勝手に特典にしない 

ネット上の記事、PDF、動画、画像などを無断でコピーして「特典」として配布するのは

避けましょう。 

特典は、 

自分で作ったもの 

または 

適切なライセンス・許諾のもとで利用できるもの 

を使うことが基本です。 

 

④ 特典の内容を誇張しない 

「これを使えば必ず稼げる」 

「絶対に成功する」 

といった断定的な表現は避けましょう。 

特典の価値は、 

「何を約束するか」 

ではなく、 



「購入者の実践をどれだけ具体的にサポートできるか」 

で考えるのがおすすめです。 

 

7．まとめ 

情報教材アフィリエイトの特典は、単なる「おまけ」ではありません。 

購入者が教材を購入した後、 

「実際に行動するためのサポート」 

として設計すると、特典の方向性が決めやすくなります。 

今回紹介した 30 種類をまとめると、 

情報整理型 

• スタートガイド 

• 用語集 

• まとめ PDF 

• 図解 

• Q&A 集 

実践サポート型 

• チェックリスト 

• ToDo リスト 

• ワークシート 

• 実践課題 

• 特典の使い方ガイド 

テンプレート型 

• ブログテンプレート 

• SNS テンプレート 



• セールス文章テンプレート 

• メルマガテンプレート 

• レビューテンプレート 

教育コンテンツ型 

• 動画 

• 音声 

• ミニ講座 

• メール講座 

• 実践マニュアル 

サポート型 

• 添削 

• 個別相談 

• 購入者限定 Q&A 

などがあります。 

最初から 30 個全部を作る必要はありません。 

まずは、 

「自分が紹介する教材を購入した人は、購入後に何に困るだろう？」 

と考えてみてください。 

その悩みを 1 つ選び、 

「その悩みを解決するための特典を 1 つ作る」 

ところから始めれば十分です。 

そして、実際に購入者から質問が届くようになったら、その質問を新しい特典に追加し

ていきます。 

そうすることで、最初は小さな無料特典だったものが、徐々に「購入者が本当に使え

る実践サポート集」へと成長していきます。 
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